
Investire con ritmo
A ottobre torna l'Efpa Italia Meeting. Al centro "Market Timing vs
time in thè market", tra ricambio generazionale e trend demografici
A cura di

Efpa Italia
U»n tema ricorrente

in materia di inve­
stimenti, declina­
to sulle sfide del
presente. Il 2 e 3

ottobre il Teatro del Maggio
Musicale Fiorentino di Firen­
ze ospiterà la sedicesima edi­
zione dell'Efpa Italia Mee­
ting, dal titolo "Market ti­
ming vs time in thè market  Il
tempo giusto, il ritmo per le
nuove generazioni".
Provare a "battere il mercato",
ritenendo di poterne anticipa­
re i movimenti, o restare inve­
stiti nel lungo periodo benefi­
ciando della crescita complessi­
va del mercato, riducendo l'im­
patto della volatilità a breve
termine sfruttando il processo
di capitalizzazione? Una do­mani

manda consueta, che oggi assu­
me una dimensione inedita al­

zioni demografiche in corso, sfi­
de su cui si misura anche il ruo­
lo dei consulenti finanziari.
Il contesto è senza precedenti.
«Nei prossimi anni ci sarà il
passaggio generazionale più ri­
levante della storia moderna e
forse in assoluto», spiega il pre­
sidente di Efpa Italia Nicola Ar­

dente. «Le generazioni che oggi
hanno 8085 anni nei prossimi
cinque anni, verosimilmente,
cederanno il testimone. La ric­
chezza inizierà a
trasferirsi. Ma i
giovani saranno
molti meno, quin­
di meno persone
riceveranno mol­
ta ricchezza e sa­
rà importante ra­
gionare in manie­
ra prospettica".
C'è un aspetto nu­
merico, ma anche
uno sociale da con­
siderare: le abitu­
dini sono cambia­
te ed è cambiato
l'approccio all'in­
vestimento delle
giovani generazioni che, sottoli­
nea Ardente, «tendono a privile­
giare l'investimento di breve pe­
riodo attraverso il trading Onli­
ne o i crypto asset, trascurando
spesso l'importanza di una visio­
ne più ampia che necessita di
un giusto orizzonte temporale

per il raggiungimento dei pro­
pri obiettivi finanziari». Da qui
la necessità di aiutarle a trova­
re il "giusto ritmo", come recita

il titolo del Meeting: «Sarà im­
portante utilizzare un linguag­
gio e un approccio che tengano
conto delle differenze generazio­
nali».
Il declino demografico in atto
da 55 anni, poi, porta con sé la
necessità di dare maggior rilie­

vo all'investimento previden­
ziale per integrare il primo pila­
stro, che sarà sempre meno suf­
ficiente a garantire le necessi­

tà dei futuri pen­
sionati, anche a
causa di carriere
spesso disconti­
nue. Su questo
aspetto, riconosce
il presidente di Ef­
pa Italia «ho nota­
to una buona sen­
sibilità da parte
delle nuove gene­
razioni. Non è il lo­
ro primo pensie­
ro, ma una volta
affrontato l'argo­
mento sono molto
disposti a ragio­
narci sopra e a im­

postare una pianificazione». Lo
stesso vale per i genitori, che
«hanno più contezza di quanto
sarà critico per i loro figli l'a­
spetto previdenziale».
In questo scenario, il compito
del consulente finanziario sa­
rà sempre più centrale anche

come «figura di riferimento so­
ciale», nota Ardente. Servono
poi nuove competenze, come
quelle al centro delle recenti
certificazioni specialistiche in­
trodotte da Efpa Italia, relati­
ve al tema assicurativo e previ­
denziale, al reai estate, ai
crypto asset, ai private marke­
ts e che vertono su tutte quelle
componenti che contribuisco­
no a determinare il reddito
presente e prospettico del
clienterisparmiatore. Ma
non basta: le cose non solo oc­
corre conoscerle, bisogna an­
che saperle comunicare".
Senza perdere la consapevolez­
za del grande vantaggio che, no­
nostante le difficoltà, le nuove
fenerazioni hanno in termini

i pianificazione finanziaria: il
tempo. Il tema vero, conclude
Ardente «non è decidere se fare
investimenti di breve o di lun­
go periodo, ma avere a disposi­
zione il tempo giusto per farlo».
Alla fine è davvero una questio­
ne di "ritmo", (riproduzione ri­
servata)
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