a convention a meeting, Da mo-
mento celebrative a cecasiona
di incontro con i client e | colle-
ghi non certlficati. Sonc questi
i punti fondamentali dell’evento nazionale
organizzato dall'€fpa che siterd i1 9 ¢ 10
ottobre presso |'Hote! Hilton Metyopole di
Firenze. &ergiv Boido, presidente €fpa
spiega ad ADVISOR quali saranno le hovita
dell'evento e perché oggi, pill che mal, la
formaziane professicnale & un elemnto
cruciale per i promotori finanziart,

H nuove esame per accedere ail'albo
edef promotor finanziad si & rivelate
piit selettivo rispeito al passata, sca
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Oblettivo: cultura finanziaria

—  PROMOTOR! —

di B. B,

modo coerante alle esigenze di tutela del
risparmiatore insite nella normativa,

Lhe ruclo passana glocare | promotor
finanziari neil'importante processo di
crescita delia cultura finanziavia dei vi-
sparmiatori?

Se mi parmetie, estenderei la risposta a
tutto ¥ mondo dei professionisti della fi-
nanza. €a, infattl, in quanto fondazione
dotata di un'articolazione europea, fruisce
di un punto di vista privilegiato sulle tema-
tiche di interesse comune di tal figure nel-
Fintero Continente. Una di queste temati-
che & appunto guella deli'educazione fi-
nanziaria dei loro clienti. Va da sé che le

I meeting dell’€fj

a sara

occasione di incontro tra

pIro

iotorl e risparn

Hatorl.

tenando all'inizio aicune eritiche. Qual
& Il sio gavere a riguarde?
Effettivamente la prime prove del nuove
esame APF hanno suscitato alcune ctitiche
per la difficolld del quesiti Inseriti. Cid &
comprensihile, ma credo che si debba te-
nere 1h glusta considerazione i fatto che
gll Ofgant preposti alla formulazione del
nuove esame hapno necessariamente do-
yulo tener conto del tempo trascorso dalfa
definizione del precedente esame per I'ac-
gulsizione della qualifica i promotore fi-
nanziario, deila maggior numerasita ¢ com-
plessitd degll strument! finanziari oggi sul
mercato e delia normativa introdotta dal
corpa legislative MiFID che ha richiesto di
"elovare 'asticelia” per poter rispondere in

sorti della crescita culturale finanziaria dei
risparmiatori saranne secondo noi sempre
pit dipendent dal processeo di formazione
continua, basata su competenze tecniche
a relazionali, che proptlo I promotor - ¢
hen presio anche altre nuove figure profes-
stonall - stanno portando avanti anche gra-
zia alla certificazions €fpa.

La ¢risi che stiame vivende ha ulterior
mente dimostrate Uimportanza deii’ag-
giornamenio professicnale. Esistono a
riguardo delle regoie utili da seguive?
Di regole semplici ed efficact ce ne possc-
no essera molte, ma ggni volia che rifistto
sul concello di formazione mi viene conti-
nuamente alla mente questa definizions:

“La formaziene non & un insieme di nozio-
ni contenuie in un cassetio, ma al contra-
rio & il risultato di un plano farmativo orga-
nice che tende a strutiurare, solidificare,
rinforzare in maniera completa”. Per que-
sto motivo mi verrebbe da tispondere che
questa & I'unica vera regola da seguire
parché una formazione possa essere quali-
ficata come tale.

i 9 e 10 ottobre si svoige il secondo
meeting narionale di €fpa. Qual sa-
ranno fe particolarita di gneste appm-
tamente?

Net 2009, "evento che propeniama aii*at-
tenzione dei nostr professionisti centificat]
e del mercato avrd caratteristiche distintive
fispetto alla Convention del 2008, cul ave-
vamo atirtbuito un significato pili celebrati-
vo @ ¢che ha viste affluire a Verona ben
600 partecipantt.

Quest'anno abbiamo preferite dare uno
spazio pill ampio g pi varo ai contenuti: il
meeting ha come titolo Il valore della cer-
tificazione €fpa nel contesto finanziario at-
tuaie”. Un incontro & caralteye tecnicofor
mativo, che naturalmente sard sempre
centrato sulla certificazione. Sessioni se-
minariali, a cura del nostro Comitate Scien-
tifico, si alternerannc a Workshop delie
aziende partners della manifestazione,
mentre a due tavole rotonde con esponenti
quallficati del nostro settore e delle Istiu-
ziohi faranno a contraltare i ThinkTank, ve-
i & propri laboratori di penstero sulle tema-
tiche pilt attuali. Inoltre per la prima volia
apriremao le porte anche ad una rappresen-
tanza dl professionisti non certificati e di ri-
sparmiatori.

Gl oblettivl, quest’anno, & anche quelio di
creare per loro un'occasione d'incontro
unica con due categorie guotidianamante
a contaito con la loro atiivita: i colieghi
non {encata) certificati ed i clienti.




