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7 | personal financial planning
come aspetto cruciale per il
guperamento della crisi: &
stato questo il tema gene-
srale oggetto della due giorni
milanese di convegni, organizza-
ta gli scorsi 18 e 19 novembre da
MF-Milano Finanza, Progetica,
I'Universita Cattolica del Sacro
Cuore di Milano e Uni,
Vente nazio-
nale italiano A
diunificazione o
che partecipa

in rappresen- PORUM Iﬁgé;
tanzadellTtalia ~ pELEA GONS ’
all’attivita nor- 1 Paraal ¥ il

mativa degli
organismi so-
vranazionali di
normazione (tra
questi la Iso).
Quattro convegni
riechi di appro-
fondimenti hanno
animato 'aula Pio
X1 dellUniversita
Cattolica, che ha
ospitate Pevento.
Nell'ambito dell'ap- &
puntamento di mercoledi 18 sul
«Personal financial planning ma-
de in Italy» & intervenuto anche
Maurizio Bufl, responsabile Area
rapporti con i risparmiatori e com-
ponente il Comitato esecutivo di
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Anasf; tra gli esperti del gruppo di lavoro per applicare la norma Uni Iso 22222
in Italia, & intervenuta alla due giorni del Forum sulla consulenza sul valore del pip

Anasf, che ha testimoniato le at-
tivita svolte dal gruppe di lavoro
costi- ftonito presso la
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ncial planning e conferma
come pianificazione e consulenza
siano due facce della stessa me-
daglia che caratterizzano realta
econcmicamente evoluter. Dopo un
intervento di Ruggero Lensi, diret-
tore tecnico dell’'Uni, che ha voluto

Commissione

sottelineare il valore delle norme di
qualita, e di Umberto Magagnoli,
Professore dellUniversita cattoli-
ca, che ha invitato a riflettere sul
tema della valutazione oggettiva
e soggettiva della qualita dei ser-
vizl, (raetano Megale, Presidente
di Progetica, ha presentato la
Specifica tecnica dell'Uni Guida
tecnica all’applicazione della nor-
ma Uni Iso 22222, finalizzata ad
adattare la norma Iso 22222 al
contesto culturale e di mercato
italiano ed alle normative vigen-
ti, come 1a Mifid. Dopo due anni
di lavori, Anasf vede confermata in
questa sede la felice intuizione che
I'ha spinta a voler prendere parte
ai lavori sulla norma Uni Ise 22222
e g capirne prima di altri limpor-
tanza, soprattutto in prospettiva
dell'evoluzione della professione
del promotore finanziario», ha com-
mentato ancora Bufi al termine del
convegno, «tante pidl in un perio-
do di grande criticita dei mercati
e di caduta di molti miti della i
nanzas.

11 convegno di apertura di giove-

di 19 novembre ha proposte un

confronto tra le istituzioni e le
associazioni degli operatori sul
personal financial planning, Dopo
un'introduzione su consulenza,
mercatl finanziari e istituzioni, a
cura di Mario Anolli, preside del-
la facolta di Scienze bancarie,
finanziarie e assicurative presso
I"'Universita Cattolica del Sacro
Cuore, il punto sui profili di tute-
la dei consumatori & stato offerto
da Corrado Baldinelli, che dirige
la supervisione degli intermedia-
ri specializzati di Banea dTtalia,
Giuseppe D’Agostino, responsa-
bile divisione intermediari defla
Consob, e da Joe Capobianco, diret-
tore generale di APF | interventia
cui & seguita la tavola rotonda che
ha visto la partecipazione anche di
Aldo Varenna, responsabile area
estero e componente il Comitato
esecutive Anasf, insieme ad altzi
esperti, tra cui Luciane Liceardo
di Efpa [talia, che ha fatto il punto
sul requisiti di qualita e consu-
lenza che le norme nazionali Uni
richiedono agli operatori del mer-
cato. «[I concetto di pianificazione
& diventate un aspetto struttura-

- rimareato it rualo def promotore fi-

le della professione e la logica che
vede il promotore finanziario come
mero collocatore & ormai superata.
i rapporto con il cliente & da sem-
pre in primo piane ed & tutelato da
un codice deontologico di condotta
di cui Anasf & autrice e portavoce
gia da dieci anni», ha sottolineato
Varenma durante il suo infervento.
A chiudere i lavori della due gior-
ni il convegno dal titolo «Lofferta -
di consulenza finanziaria in ltalia»,
che ha dato uno spaceato dello sce-
nario e del ruclo detla consulenza
finanziaria in Italia, con anche il
contributo di Germana Mariano,
Direttore generale di Anasf, che ha

nanziario, come figura completa
che coniuga in sé caratteristiche
che lo contraddistingucno come
professionista davvero orienta-
1o al servizio al cliente. Non solo,
& emerso con forza che Uinvestito-
re responsabile rappresenta per it
promotore finanziario un obiettivo,
codi come {1 risparmiatore consape-
vole &l presupposto indispensabile
per un’industria dei servizi finan-
ziarl matura,




