Programma per il passaggio dal
Certificato “€FA™ - €uropean Financial A dvisor™”

al Certificato “EFP™ - €uropean Financial Planner™”



Premessa

Al termine del programma di €uropean Financial Ré&ani partecipanti al corso saranno chiamati esese una prova
d’esame che verifichi I'acquisizione delle conoser la padronanza delle competenze ritenute iedssbili per

operare nella consulenza finanziaria. Gli obiettlidattici di ogni modulo e di ciascun argomentocin un modulo

viene suddiviso fanno riferimento ad uno dei setjurmini; Knowledge, Analysis and Application. Proprio in

considerazione di questo, le modalita d’esamezatitie per accertare le diverse competenze richiggiano da
modulo a modulo e da argomento ad argomento inidnazdel fatto che sono diversi i livelli di appoofiimento

richiesti sulle diverse aree in cui il programmauricola.

Knowledge: con il termineKnowledgesi fa riferimento ai contesti in cui cid che riiee la capacita di riconoscere la
terminologia appropriata, i fatti specifici, le a@mzioni, le logiche di classificazione, le categpr criteri, le
metodologie, i principi.

Analysis: conil termine Analysissi fa riferimento alla scomposizione di qualsiasmunicazione nei suoi elementi
costituenti in modo tale che sia chiara la gerardelle idee e venga esplicitata la relazione exsisttra le idee.
L’ Analysisinclude, pertanto, la valutazione di elementi guiabilita di riconoscere le assunzioni sottostaato
I'abilita di distinguere fatti oggettivi da ideefioponi soggettive.

Application: con il termineApplicationsi fa riferimento al livello di competenze necessger tradurre in pratica le
nozioni e le capacita analitiche acquisite in pdecza.

Obiettivi generali del programma

Al termine del programma, I'€European Financial Plandeve essere in grado di interpretare in moduuale le
esigenze di natura finanziaria del cliente — dinm@rcostituito dal risparmiatore privato e dall'irapditore di PMI — e
di formulare una gamma articolata di proposte cbstitiscano le soluzioni ottimali per il cliente’€uropean
Financial Planner deve altresi avere la capaciticdnoscere eventuali situazioni particolari cleiedono interventi
pit mirati e/o soluzioni piu articolate che nects®d, pertanto, di uno specialista.

[l Curriculum

Nome del programma e titolo conferito

I nome del programma €uropean Financial Planner Program
Il titolo conferito &:€uropean Financial Planner.

Requisiti per I' ammissione alla prova d’esame
a) Maggiore eta
b) Titolo di studio
1. Laureati in materie economico-finanziarie con laurdi (3+2) anni o con lauree di 4 anni “vecchio

ordinamento”: ammissione diretta alla prova d’es&fe.

Laureati triennali in materie economico-finanziariecessario avere effettuato un corso €FP.

Diplomati: necessario aver effettuato un corsoiwillo €FP e dimostrare tre anni di anzianita rett@e

economico — finanziario — assicurativo o iscrizi@ukalbi professionali nel settore economico —rfaiario —

assicurativo.

4. Laureati che hanno conseguito altre lauree: nedesseer effettuato un corso di livello €FP e ditnaee tre
anni di anzianita nel settore economico — finamaiarassicurativo o iscrizione ad albi professional settore
economico - finanziario — assicurativo.

5. Diplomati e laureati con “altre lauree” che avessgia conseguito la certificazione €FA secondeeitchio
programma: necessariamente aver effettuato un ¢aiesgrativo di 30 ore per allinearsi al nuovo pagma
di livello €FA e aver effettuato un corso integvatidi 150 ore per la preparazione al livello €FBn(rsono
richiesti i 3 anni di esperienza o liscrizione atbi professionali in settore economico — finanpiar
assicurativo).

6. Diplomati e laureati con “altre lauree” che avesseonseguito la certificazione €FA secondo il nuov
programma 2006: aver effettuato un programma iategr di 150 ore per la preparazione al livello €RBn
sono richiesti i 3 anni di esperienza nel settoré inscrizione ad albi professionali in settoreoeomico-
finanziario — assicurativo).

2.
3.

N.B. | tre anni di anzianita prendono spunto ddbgislazione per I'ammissione di diritto all’albcetdpromotori
finanziari (Decreto del Ministero del Tesoro n°472/98)



Durata del programma formativo e riconoscimento dicrediti formativi (ECTS-system)

Il programma formativo prevede, per coloro che sgiddn possesso di una certificazione di livelleA€™, un impegno
lavorativo equivalente a0 giornate d’aula (pari a 150 ore di didattica frontale). Accanto alla didattica frontale, le
40 giornate di formazione possono prevedere lazii di supporti, laddove disponibili, di distaneairning e/o lo
svolgimento di esercizi e case study, a condizakeela mole di lavoro equivalente sia verificabile.

Il programma formativo viene dettagliato in undiedduli, ad ognuno dei quali & stato attribuito esg@corrispondente
al gap da colmare per il passaggio dalla certifaraz €fa™ alla certificazione €fp™. Per offrire oraggior dettaglio
del programma, ogni modulo €& stato a sua voltango in alcuni sottopunti

|  Modulo | Larilevazione delle esigenze del €ite 5%
I Modulo |La valutazione dei prodotti di investimento 5%
[l Modulo |Analisi di scenario e asset allocatiorstrategica 5%
IV Modulo | Tecniche di portfolio management 5%

V  Modulo | I fondi comuni di investimento e la misirazione della performance nel | ..5%
risparmio gestito

VI Modulo |La consulenza alla clientela privata inmateria assicurativa 10%
VIl Modulo |La consulenza alla clientela privata inmateria previdenziale 15%
VIII Modulo | La consulenza alla clientela privata nel compartomnmobiliare 5%
IX Modulo |Legislazione, regolamentazione e deontofpa nell’attivita di 5%
intermediazione mobiliare/finanziaria
X Modulo | Il financial planning process per l'invesitore-imprenditore 30%
Xl Modulo | Aspetti internazionali del Financial Planning 10%
Totale 100%

| modulo (1 giorno)
La rilevazione delle esigenze del cliente
1. Definizione del rapporto cliente-financial advisor
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application
A. Definizione del ruolo del cliente e delle resporilgabdell’advisor
B. Presentazione dei temi e dei concetti relativiratpsso di financial planning finalizzato allo sygipo di
un piano complesso ed articolato in grado di sdddide esigenze del singolo cliente.
C. Presentazione del processo di pianificazione,attitolazione temporale “lifecycle” del servizio e
individuazione della documentazione necessaria.

2. Raccolta dei dati e delle informazioni relative atliente e definizione degli obiettivi e delle aspettive
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application

A. Raccolta delle informazioni dal cliente, mediamieivista/questionario, relative alla situazione
finanziaria sia attiva, sia passiva.

B. Conseguente definizione degli obiettivi persondinanziari del cliente alla luce delle sue priaré delle
sue esigenze.

C. Definizione del livello di tolleranza al rischio Iddiente.

D. Individuazione di particolari esigenze del clieriggruzione dei figli, sostentamento dei figli/mbal
seguito di divorzio, successioni, malattie, figbabili, donazioni, coperture sanitarie, integrakio
pensionistiche, ottimizzazioni di natura fiscale.

3. Predisposizione e presentazione di un programma famziario basato su una logica lifecycle

Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application
A. Individuazione degli strumenti/prodotti/serviz grado di rispondere alle diverse esigenzectiehte

B. Presentazione del piano al cliente e relativa i@vésperiodica

4. Implementazione del piano finanziario
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application
A. Assistenza al cliente nell'implementazione dei agliisuggerimenti offerti.
B. Coordinamento delle prestazioni offerte, quand@ssarie, da altri esperti appositamente interpédet
esempio notaio, commercialista, agente immobiliareker, agente assicurativo, etc.)



5. Monitoraggio nel tempo del piano finanziario
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application

A.

B.
C.
D

E.

Monitoraggio e valutazione della bonta delle racandazioni offerte

Analisi periodica, con il cliente, dei risultati meeguiti

Discussione e valutazione delle modifiche nel o intervenute nelle esigenze del cliente (ad es.
nascite, decessi, malattie, infortuni, divorzi, genamenti, ecc. )

Analisi e valutazione dell'impatto derivante da rificthe nel trattamento giuridico/fiscale di alcuni
strumenti/prodotti/servizi

Verifica con il cliente delle potenzialita di raggigimento degli obiettivi inizialmente stabiliti

6. Software di financial planning e supporti informatici
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application

I modulo (1 giorno)

La valutazione dei prodotti di investimento
1. Le nozioni di base per la valutazione degli irastimenti
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application

A.

B.

Gli elementi fondamentali di matematica finanziaria

v" Regime dell'interesse semplice e regime dell'irdseecomposto
v' Operazioni di capitalizzazione e attualizzazione;

v' Tassi equivalenti e tassi in capitalizzazione fraata

v' Le rendite finanziarie

| concetti di rendimento e di rischio e i relatindicatori

v' Rendimento medio aritmetico,

v" rendimento medio geometrico

v deviazione standard o scarto quadratico medio

2. | prodotti di investimento, i relativi mercati e i criteri di valutazione
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application
A. | depositi bancari e i certificati di deposito.

B
C
D
E
F
G

H

. | titoli obbligazionari: dai titoli di stato aiorporate bonds.

. | mercati dei titoli obbligazionari.

. La valutazione del grado di rendimento e dihisdei titoli obbligazionari.

. | titoli azionari e le obbligazioni convertibil

. | mercati dei titoli azionari.

. La valutazione del grado di rendimento e dihigdei titoli azionari. L'analisi fondamentalentpdelli

basati sull'attualizzazione dei dividendi e i mypiliij.

. La valutazione del grado di rendimento e ditrisalei titoli azionari. L'analisi tecnica (trerakcillatori,

medie mobili).

I. Gli Exchange Traded Funds (cenni):

1) natura sostanzialmente ibrida dello strumerdbiettivi di fondo;
2) distinzione tra mercato primario / secondarineecanismo della creation/redemption in-kind

3. Gli strumenti derivati e i titoli strutturati
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis

A.
B.
C.
D.

| contratti a termine: aspetti definitori

| contratti futures e i relativi mercati.

| contratti di opzione e i relativi mercati.

| contratti over the counter.

v' Forward rate agreement

v' Interest rate swap

v' Cap, floor e collar

| titoli strutturati: la scomposizione negli elentidpase e le logiche di valutazione.

v | titoli strutturati del comparto obbligazionariareverse floater; obbligazioni collared; CMSbond;

v | titoli strutturati del comparto azionario: le digazioni equity linked, gli strutturati cliquetie
reverse convertible.



4. Latassazione delle attivita finanziarie in Italia
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application

A.
B.

Distinzione tra redditi di capitale e redditi diser
La tassazione dei redditi di capitle: dividendidake e disaggio di emissione

C. Latassazione dei redditi diversi nei regimi délighiarazione e del risparmio amministrato

5. Laregolamentazione dei prodotti di investimento inEuropa
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis
A. Modalita di collocamento dei titoli governativi;

B.

Le regole del diritto societario per I'emissionepdéstiti obbligazionari convertibili e non.

[l modulo (1 giorno)

Analisi di scenario e Asset allocation strategica
1. L'analisi dello scenario macro-economico
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application

L'analisi dello scenario macroeconomico: aspattodologici.
Gli obiettivi e gli strumenti della politica eaomica.

La relazione fra flussi reali e flussi finanzia

Gli obiettivi e gli strumenti della politica metaria.

Le aspettative dei mercati: i tassi di integess$ tassi di cambio.

mooOwx>

2. Il processo di asset allocation strategica e ¢tmstruzione dei portafogli efficienti
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application

A. Le fasi necessarie per la costruzione dei portaédfitienti.
B. Le logiche e i modelli di ottimizzazione dinpafoglio:
v" 1l modello di ottimizzazione di Markowitz
v | limiti del modello di ottimizzazione di Markowitz
v' La gestione del problema degli errori di stima
C. La combinazione rendimento/rischio delle divéirsee di gestione.
D. Dall'asset allocation strategica alla sceltabdgichmark delle diverse linee di gestione.
E. Simulazioni su software: la definizione degfpu e la costruzione della frontiera efficiente.

IV modulo (1 giorno)

Tecniche di portfolio management
1. Dall'asset allocation strategica alla valutanne/gestione tattica dei singoli comparti
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application

A. Le politiche di composizione/gestione di un pdéoglio obbligazionario basate sulla yield curve.

B. Le politiche di composizione/gestione di un pésglio obbligazionario basate sulla term structure

C. L'utilizzo dei derivati nella copertura e ngblelitiche di yield enhancement di un portafoglio
obbligazionario.

D. Le politiche di composizione/gestione di un péwglio azionario: le politiche passive e le paolig attive.

E. L'utilizzo dei derivati nella gestione tatticeush portafoglio azionario

F. Le logiche e le politiche di portfolio insuraned loro utilizzo nella costruzione di prodottcapitale
garantito e a capitale protetto.

G. Gli hedge funds: classificazione e valutazioekpiofilo di rendimento/rischio.

V modulo (1 giorno)
| fondi comuni di investimento e la misurazione déh performance nel risparmio gestito

1.

I fondi comuni di investimento: aspetti definibri

Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis

A. Gli aspetti amministrativi di un fondo comurileprospetto, il NAV, il report trimestrale, etc.

B. Le tipologie di fondo: fondi aperti e chiusad e no load, a distribuzione e ad accumulazione
C. L'analisi degli oneri a carico del fondo: itabexpense ratio (TER)

| fondi comuni e i loro obiettivi di investimerto
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis
A. La classificazione ufficiale dei fondi: la maecategorie Assogestioni



B. La logica di segmentazione della macro-categimmdi obbligazionari

C. Lalogica di segmentazione della macro-categorndi azionari

D. Tipologie di fondi particolari: fondi garantifiondi protetti, fondi indice, fondi di fondi, fal flessibili
E. I vincoli relativi all'attivita di investimentdei fondi

F. I rating per i fondi comuni di investimento

3. Latassazione dei fondi comuni di diritto italiano e delle Sicav estere
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application
A.La tassazione dei prodotti di risparméstifo: fondi di diritto italiano, fondi di dirittestero, GPF e GPM

4. La misurazione della performance e la rendicontd@one periodica alla clientela

Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application

A. Gli standard di presentazione delle performance

B. La determinazione della performance in logicankly Weighted e Time Weighted

C. L'analisi della rischiosita dell'investimentofandi comuni: misure di volatilita tradizionalepwinside risk
e drawdown

D. Le misure di risk adjusted performance

E. Stock picking e market timing: definizione

F. L'analisi delle skills dei gestori secondo ildetio del CAPM a la Jensen, il modello di Treynddazuy, il
modello di Henriksson - Merton

G. L'analisi statica e dinamica dell'asset allmratmplicita dei fondi comuni di investimento mahbike
mediante la Returns Based Style Analysis di Sharpe

H. L'approccio multimanager

I. Il contributo della Returns Based Style Anadysella costruzione di un portafoglio multimanager

L. Gli obiettivi dell'analisi di performance atirition per un portafoglio composito

M. La performance attribution aritmetica secoridnadello di Brinson Hood Beebower

VI modulo (2 giorni)

La consulenza alla clientela privata in materia assurativa
1. Principi/presupposti fondamentali dell’attivita assicurativa
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis
A. Definizione e scopo del contratto di assicuragio
B. La nozione di rischio puro e di evento assicileab
C. Risk pooling o mutualita assicurativa: I'appfigane della legge dei grandi numeri
D. Premio puro e premio di tariffa

2. Aspetti generali dei contratti assicurativi
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis
A. | soggetti del contratto assicurativo
B. La disciplina civilistica dei contratti assictiré
C. | rami assicurativi: assicurazioni ramo vitassieurazioni ramo danni
D. Gli aspetti fondamentali di contenuto finanziegi attuariale di un contratto assicurativo: ipiodesnografica e
ipotesi finanziaria

3. Assicurazioni del ramo vita: caratteristiche cotrattuali, funzionamento, finalita
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis
A. Le assicurazioni in caso di vita
B. Le assicurazioni in caso di morte
C. Le assicurazioni miste
D. Le polizze ad alto contenuto finanziario: podizzvalutabili, polizze unit linked e polizze indérked
E. Le tipologie di premio (unico, ricorrente) edarata contrattuale (opportunita di allungamento, d
accorciamento, di liquidazione del contratto priuhedla scadenza)

4. Assicurazioni del ramo danni: caratteristiche catrattuali, funzionamento, finalita
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis
A. Contratti assicurativi “property” e responsdfilcivile
1) | contratti a presidio di eventuali perdite patniali
2) | contratti a presidio della responsabilita le\personale
3) | contratti multi rischio abitazione



4) | contratti RC professionale
B. Profili generali delle assicurazioni malattidedle assicurazioni infortuni
C. Le assicurazioni a copertura delle spese mediche
D. Le coperture Long-Term-Care e Dread Desease

5. Profili fiscali e ulteriori profili giuridici de i contratti assicurativi
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis

A. Trattamento fiscale dei premi
B. Trattamento fiscale dell'eventuale rendimentafiziario
C. Trattamento fiscale delle prestazioni

D. Il confronto fra trattamento fiscale del ramtavé degli altri strumenti di risparmio amministr&t di risparmio

gestito
E. Insequestrabilitd e impignorabilita dei contrasisicurativi e trattamento successorio
F. Il private insurance mediante prodotti assi¢ur#gliani ed esteri

6. Compagnie di assicurazione e processo assicuvati
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis

A. Il ciclo produttivo delle compagnie di assicuae
B. Le principali riserve tecniche delle compagni@skicurazione e I'analisi della loro funzione
C. I rischi fronteggiati dalla imprese di assicuoae ed elementi di risk management assicurativo.

7. Gli operatori del comparto assicurativo
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis

A. Le categorie di operatori indicate dal Regidtirico degli Intermediari (R.U.I)
1) Agenti
2) Mediatori
3) Produttori diretti
4) Intermediari finanziari abilitati alla distribizne di prodotti assicurativi
5) Addetti all'attivita di intermediazione, loro kaboratori e dipendenti

VII modulo (3 giorni)
La consulenza alla clientela privata in materia prgidenziale

a.

Pensioni: nozioni introduttive

Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis

1. Sistemi di base: enti pubblici e casse privatizzate

2. Forme pensionistiche complementari

3. Eventuali ulteriori forme private non rientrantilleeforme pensionistiche complementari: legami on
assicurazioni vita

4. Le caratteristiche di fondo del trattamento fisaiddle pensioni di base e complementari

5. Il profilo civilistico e giuslavoristico

La pianificazione previdenziale nell’lambito del cito vitale
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis, Application
A. Etica e conflitti di interesse nella pianificaziongrevidenziale
Contratti ammessi e vietati
Rapporti fra accumulazione previdenziale e disticcessorio
Conflitti di interesse fra produttori e distribuitdiei contratti
Conflitti di interesse nel finanziamento della po®nza complementare
Profili di liberta, di par-condicio degli operataidi disclosure nei confronti degli investitori

B. Tipologie di forme pensionistica complementare
Definizioni

Elementi di diritto tributario rilevanti per la dt&di adesione sia da parte dei singoli lavoraiaida parte di

piccole e medie imprese
Elementi di diritto del lavoro impattanti sulle appunita di adesione e sulle modalita di contribuz alle
forme previdenziali complementari

C. Quantificazione dell'investimento ottimale nelle fome di previdenza complementare
Determinazione del gap previdenziale e della speitara ottimale



Identificazione dei contributi che dovranno essexsati

Identificazione delle somme che possono essergantigente investite in eventuali ulteriori forme di
previdenza private

Identificazione dei tempi dell’investimento e debfilo finanziario del piano previdenziale
Identificazione del grado di raggiungimento dellettivo previdenziale

Identificazione del potenziale surplus

D. Distribuzione dei contributi nel corso del tempo
Modalita di distribuzione dei contributi nel cordel tempo
Trattamento fiscale dei contributi
Contributi eccedenti i limiti fiscalmente consentit
Vantaggi e svantaggi derivanti da contributi irettid

E. Strategie di definizione del piano previdenziale
Le strategie di fondo
La possibilita di disporre di anticipazioni
Possibilita di pensionamento anticipato
Possibilita di acquisire capitali anziché rendite
Profilo fiscale congiunto di contributi e prestazie identificazione del rendimento fiscale ottimal
Rapporto fra investimento previdenziale mrfe di assistenza sanitaria integrative
- Profili fiscali dei contributi
- Profili fiscali delle prestazioni
Rapporti fra ottimizzazione fiscale dell'investinterin forme previdenziali complementari e tipolodie
assicurazione sulla vita
Opportunita di cumulo fra prestazioni previdenz@ilbase, complementari e redditi da lavoro

VIII modulo (1 giorno)

La consulenza alla clientela privata nel compartommobiliare
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis
A. L’analisi del mercato immobiliare a livello nazidead internazionale
B. La valutazione del grado di correlazione tra l'istmmento in immobili e I'investimento in valori miblari. La
guantificazione del possibili beneficio da diveikione.
L'analisi dei prodotti (fondi immobiliari) presergul mercato e valutazione delle rispettive filosaf
gestione.
Il trattamento fiscale dei fondi immobiliari.
Il finanziamento all'acquisto di immobili: i mutuie modalita di rimborso e I'estinzione anticipata.

mo o

IX modulo (1 giorno)
Legislazione, regolamentazione e deontologia nelttavita di intermediazione
mobiliare/finanziaria
1. Normativa primaria e secondaria in materia di inermediazione mobiliare/finanziaria
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis
A. Definizione di strumenti finanziari, di serviaiattivita di investimento e di servizi accessosensi del TUF.
B. | soggetti autorizzati alla prestazione dei & delle attivita di investimento
C. La finalita e le forme di vigilanza applicakali soggetti preposti ai servizi di investimento
D. La classificazione della clientela e il prin@gi graduazione della tutela
E. La disciplina generale della prestazione daiizee delle attivita di investimento
1) |1l principio della separatezza patrimoniale e laaguardia dei beni di pertinenza dei clienti
2) Ladisciplina dei contratti aventi per oggetto fagiazione dei servizi di investimento
3) Ladisciplina degli inducements
4) Ladisciplina delle informazioni ex-ante ed ex-pdal’intermediario ai clienti
5) La disciplina dei conflitti di interesse
6) Il regime di adeguatezza, di appropriatezza e @ceton only: ambiti di applicazione (evt. sposkaionod. |
corso Efpa)
7) |l principio della best-execution
F. La regolamentazione della consulenza in matkiiavestimenti: ambito oggettivo e soggettivo
G. La disciplina del servizio di gestione di poowgif, del servizio di esecuzione di ordini per andei clienti e di
ricezione/trasmissione di ordini



2. Offerta fuori sede e disciplina del promotore fianziario

Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis

A. Definizione di offerta fuori sede e di promotdianziario

B. Ambito di attivita del promotore finanziario @ legole di comportamento applicabili
C. L’albo dei promotori finanziari e la relativasdiplina

D. Provvedimenti sanzionatori e cautelari applitaipromotori finanziari

3. Disciplina dei veicoli di investimento collettie del risparmio

Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis

A. | soggetti autorizzati alla gestione colletti@l risparmio e le attivita esercitabili

B. Il “modello” del fondo comune di investimentolleesue diverse varianti (fondo aperto, fondo cbjdendo
riservato e fondo speculativo) e della SICAV

C. Il regolamento dei fondi comuni di investimestta relativa procedura di approvazione

D. L’attivita di investimento per gli OICR aperti

4. Disciplina primaria dei mercati: cenni

Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis

A. Mercati regolamentati vs. sistemi multilaterdilitrading
B. Il ruolo della societa di gestione dei mercati

C. La vigilanza sui mercati regolamentati

5. Codici di autoregolamentazione
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis
A. Codice Efpa, codice Anasf, codice Assoreti

X modulo (6 giorni)

Il financial planning process per I'investitore-imprenditore
Livello di approfondimento: Knowledge, Analysis
L’analisi di bilancio

1.

A.
B.

C.

L'analisi dell'equilibrio economico e dell’equilir finanziario.

La logica di costruzione del sistema degli impiegldelle fonti: lettura e interpretazione del reodito
finanziario.

La valutazione del fabbisogno esterno.

La pianificazione fiscale e finanziaria dei debitid’azienda

A.

B.

C.

Il supporto consulenziale per la composizione dgpaita delle fonti di finanziamento dell'impresa:diagnosi
dei fabbisogni finanziari, la valutazione del codtipo le imposte e la verifica della sostenibitied debito.
L'impatto della normativa fiscale sulle scelte idianziamento. | nuovi modelli di tassazione delpimesa
(IRES).

La costruzione del passivo aziendale: I'arbitraggibconfronto tra le diverse fonti di finanzianten

La consulenza per le operazioni di corporate finare

A.

Le operazioni di corporate finance sull’equityolgerazioni di M&A, LBO, MBO, IPO, turnaround.

La consulenza per le PMI

A.

Le operazioni di finanza straordinaria per la gesti del rapporto famiglia-impresa e per la gestidaeie
relazioni intra-familiari: cessioni, acquisiziord @perazioni ad alto contenuto di leva: scorparnferimenti e
scissioni.



XI modulo (2 giorni)

Aspetti internazionali del Financial Planning
1. Nozioni di base del diritto internazionale e di taxplanning per la consulenza all'investitore
Livello di approfondimento: Knowledge
A. La gestione delle strutture societarie: trust, fmmdni, holding estere e societa fiduciarie.

Il Mantenimento della Certificazione nel tempo.

Una volta superata la prova d’esame organizzata€fl@A ITALIA e conseguita la Certificazione €RP il
Professionista Certificato mantiene tale qualifit@mostrando di mettere in atto un percorso di faio@e permanente,
da rinnovare annualmente per complessive 200 beecansente I'aggiornamento della propria prepamazscegliendo
tra una gamma diorsi e/o seminari accreditatida €FPA lItalia.

| corsi e/o seminari di mantenimento hanno la t¢ariatica di offrire aggiornamenti, su tematichedafiche del settore,
utili @ mantenere qualitativamente elevato il joofirofessionale del Professionista Certificato EP



